
StartupBootCamp

A tu salud, financiera.



Problema

• Las personas tienen cuentas pero no saben cuándo, ni cómo 
empezar a ahorrar.

• Las personas utilizan sus cuentas pero no tienen plena 
consciencia ni control de sus movimientos. 

• Existen aplicaciones para control financiero pero no dan 
recomendaciones concretas, ni ofrecen productos a la medida.

• Las personas piensan que tener buena salud financera está
solamente relacionado al saldo de sus cuentas de débito.



Solución

Web app que permita:

• Medir salud financiera a partir de tus movimientos.

• Visualización simple y concreta de indicadores financieros
básicos.

• Recomendaciones de productos financieros ideales para el 
perfil.



Validación de mercado

• Finerio

• App control de finanzas

• 50,000 usuarios México

• Fintonic

• 500.000 usuarios en el mundo



Tamaño de mercado
67,752,874

Cuentas tradicionales (No paga intereses)

Mercado total disponible

3,508,743

Cuentas de ahorro y plazo

Mercado de ahorradores

$19.900

El ahorro promedio de las cuentas tradicionales.

La cifra que queremos incrementar

31%
Porcentaje de cuentas con contrato móvil

Mercado al que podemos llegar

10% 

del total de usuarios de banca móvil

Mercado objetivo



Clientes

• Cuentas de ahorro con saldo promedio de más de $10.000 con 
acceso a banca móvil.

• Personas de 18 a 45 años, de áreas urbanas con acceso a 
internet.

• Nivel educativo mínimo de media superior



Hugo Camargo

• 27 años

• Recién egresado maestría

• Trabaja en Chihuahua 230

• Renta cerca del trabajo

• Hipsterzón

• No gana mal, pero no planea el gasto

• Tiene excedentes en su cuenta pero no 
los organiza

• No planea a futuro, vive al día

• Freelancer

• 100% bancarizado y digital



Producto











Modelo de 
negocio

Cobramos una comisión por cada venta que 
se origina desde nuestra plataforma

Considerando una venta con valor promedio 
de $1500, cobrando una comisión de 5% al 
vendedor y si logramos que al menos el 5% 
de los usuarios objetivo hagan una compra al 
año esperamos un flujo de ingresos de 7 
millones de pesos al año durante los 
primeros años de operación.



Entrada al mercado

• Medios digitales

• Acercamiento universidades

• Partnership – HSBC



Equipo

Juan Santos

Analista de datos

Maestro en economía 

del CIDE y data lover.

Jesus Lara

Front-End Developer, 

me aficiona el hardware y me 

gusta la cerveza

Hugo Camargo

Back-End Developer,en

proceso de Front-End. 

Entusiasta de python y 

aficionado a las series.



Equipo

Juan Santos

Analista de datos

Maestro en economía 

del CIDE y data lover.

Roberto Martínez

Ingeniero enfocado al 

desarrollo back-end y 

seguridad informatica. 

Cuidando tu 

informacion desde los 

56kbps..



¡Conócenos!

https://devfinefin.sml.mx/


